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Несколько дней каждого месяца наблюдаю такую картину. В ЖЭУ толпится народ, занимая очередь чуть ли не за 2 часа до открытия, чтобы оплатить коммунальные услуги.

Следует провести рекламную кампанию: вывесить объявления в каждом подъезде, либо составить листовку, размножить и раскидать по почтовым ящикам.

Что предложить жильцам? Оплачивать их коммунальные услуги за небольшое вознаграждение.

Возьмем небольшую квартиру. Общая сумма оплаты - 1500 руб. (примерно). Я каждый месяц прихожу, забираю квитанцию, деньги, оплачиваю квитанцию, приношу оплаченную квитанцию хозяину и получаю за это ...(к примеру 50) руб.

Прежде, чем идти дальше, немного арифметики. Я, например, живу в 14-этажной многоэтажке по 7 квартир на этаже. Итого в нашем доме 98 квартир.

Можно взять несколько домов (сколько потянете). Естественно, далеко не все жильцы откликнутся. Ну, пусть 10%. Взяв, скажем, 300 квартир, ежемесячно получите 15000 рублей - это доход.

Теперь подробней.

1. Кто-то побоится давать квитанцию И ДЕНЬГИ. На первых порах это естественно. Со временем (когда о вас узнают побольше) таких проблем будет меньше. Как тут поступать? Можно заключить договор. Можно каждый раз давать расписку на полученные деньги. А можно взять квитанцию и оплатить ее ИЗ СВОИХ ДЕНЕГ, а потом взыскать сумму с хозяина в обмен на квитанцию (для этого понадобится какой-то начальный капитал). Кстати, в этом случае вознаграждение будет больше (к примеру 70 руб.).

2. Вознаграждение можно рассчитывать не фиксировано, а в процентах от суммы коммунальных услуг (скажем, 3-5%). Впоследствии постоянным и надежным клиентам можно делать скидки.

3. Кто-то может сказать, мол, заплати из своих денег, а потом не заплатить и квитанцию не взять. Ну, во-первых, это явление наверняка не будет массовым. Во-вторых, предварительно вашу договоренность следует заранее зафиксировать на бумаге. А в-третьих (не побежите же вы из-за единичного случая в суд) эту квартиру заносите в черный список и, поверьте, у вас будет в дальнейшем шанс дать понять хозяевам, что они были не правы (долг платежом страшен). И, наконец, в-четвертых, я открою страшную тайну: на Руси еще остались люди, которые стараются кого-то обмануть с выгодой для себя. Не надо из этого делать трагедии: в любом деле случаются проколы и непредвиденные убытки. А вообще надо в каждом конкретном случае подходить индивидуально и творчески, в каком-то смысле быть психологом. И если вас обманули, не надо людей винить (я же открыл вам тайну). И себя винить не надо, что не разглядели афериста. А вот выводы сделать просто необходимо. Очень занимательный процесс, который и называется "приобретением опыта".

4. В этом деле надо брать не высоким вознаграждением (на это мало, кто пойдет), а массовостью. Но тут возникает проблема. Сколько квартир можно обойти за час? 5? 10? 20? А за день? Не разорваться же (я пробовал разорваться - у меня не получается :)) Тут уже надо привлекать сторонние руки (и ноги). Наверняка или у вас есть дети (а у них друзья), или у ваших соседей или знакомых. Конечно, в самом начале вам самим придется обойти квартиры, познакомится с хозяевами, посмотреть им в глаза, обговорить схему и т.д. Но потом можно выпустить и тимуровцев. Разумеется, им надо будет платить из вашего дохода. Ставку продумайте сами. Опять же, тимуровец, принесший новый адрес, где жильцы хотят воспользоваться вашими услугами, должен получить свои комиссионные.

Вот такая схема в общих чертах. Кто захочет воспользоваться, непременно найдет множество дополнительных нюансов (смотаться в налоговую, заплатить транспортный налог, сбегать за продуктами, оплатить электричество...)

Все будет еще проще при установке у себя дома программы клиент-банк, которая позволит оплачивать все из дома, только переодически надо будет наличные деньги в банк относить для пополнения счета!
